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Vertriebsstrategien im
Wissenschaftstransfer —
Wissenschaftliche Themen gezielt
bewerben und verbal vermarkten

In diesem Workshop lernen die Teilnehmenden, wie sie ihre wissen-
schaftlichen Themen nicht nur vorstellen, sondern gezielt »verkaufen/
bewerben« —also in einer Art und Weise verbal prasentieren, dass sie fur
das Gegeniber, wie Unternehmen, politische Entscheidungstrager:innen
und andere potenzielle Partner:innen von Nutzen und Interesse sind.

Der Referent Jens Loser ist langjahriger Experte im Vertrieb und arbeitet mit der Fraunhofer
Gesellschaft und der VDI-Gruppe zusammen. Er weist auf magliche Fallen in der Kontaktauf-
nahme hin, macht deutlich, wie man selbst die eigenen Aktivitaten beeinflussen kann und raumt
im Workshop mit erfolgsverhindernden Glaubenssatzen auf. Sie werden mit Sicherheit von
vielen praktischen Strategien und Tipps profitieren.
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@@ Jetzt anmelden:
https://events.hs-offenburg.de/event/730/

Die Veranstaltung wird im Rahmen des Projekts move.mORe angeboten und finanziert.
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